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Bitte – soweit möglich – folgende Fragen beantworten:

Geschichte und Größe des Unternehmens?

Einbindung in Holdings / Netzwerke?

Philosophie / Strategie?

Bestehende CI / CD / Corporate Wording-Richtlinien?

Wie denken ihre Kunden über Ihr Unternehmen? Wie sollen sie denken?
Inhalt / Art der Dienstleistung / des Produktes:

Nutzen für die Zielgruppe:
Beschreibung der Zielgruppe (gibt es bestehende Analysen?):
· Alter:

· Bildung:

· psychologische Faktoren:

· demografische Daten:

· geografische Daten:

Geschichte des Produktes:

Andere Produkte im Sortiment:

Marktentwicklung / Marktanteil:
Vertriebsstruktur:
Konkurrenzumfeld:

· Wer?

· was macht Konkurrenz besser?

· Was macht Konkurrenz schlechter?

· Wann entscheidet sich ein Kunde für ein Konkurrenzprodukt?

Wie heben Sie sich von der Konkurrenz ab?

Bestehende kommunikative Ziele:

Wie sieht der Zeitrahmen aus?

In welchen Ländern soll das Produkt langfristig vertrieben werden?

Danke, das war´s fürs Erste!

Bitte mailen an: 

ulrich@textundkonzept.at
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